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Curso de Ventas, Neuroventas y Atencién
Eficiente

Objetivo del Curso de Ventas, Neuroventas y Atencion Eficiente: Aprende a conectar
con las emociones de tus clientes y a cerrar tratos de forma efectiva y humana

Plan de Evaluacién: Curso presencial practico mediante la realizacién de ejercicios en
clase y evaluadas por Ingenieria Digital CA.
Duracién del Curso: 16 horas Académicas de 45 minutos cada hora. 4 clases

Perfil del Estudiante: Publico en General.

CONTENIDO DEL CURSO

Ventas

Objetivos de la venta personal
Etapas de la venta

Piramide de ventas

Técnicas de venta

Costo beneficio

Neuroventas y atencién eficiente
Libro véndele a la mente no a la gente.
Técnicas de neuroventas
Vender bajo persuasion

Los Botones de la venta

Lenguaje diferenciado
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Clinica de ventas

@ ingenieriadigital.sc @ ingenieria digital @ (0276) - 356.16.43



